
Finanzierung für Start-ups: 
Finde den passenden Finanzierungsmix
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Unsere Themen

 Was macht smartaxxess?

 Warum ist es so schwer, eine Finanzierung zu bekommen?

 Welche Finanzierungsquellen sind die richtigen für Dein Unternehmen?

 Wie vermeidest Du teure Fehler?

 Noch Fragen?
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Wir unterstützen den jungen Mittelstand
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Herausforderungen für Gründer & junge Unternehmen

Geschäftsplanung

 Zu wenig betriebswirt-
schaftliches Know-How

 Fehlende Qualität in der 
Geschäftsplanung

 Keine Szenarien-
Berechnung, Analysen und 
Erfolgsprognose

Sicherheiten

 Keine bzw. nicht 
ausreichend verwertbare 
Sicherheiten

 Unzureichende Absiche-
rung des Unternehmers

 Unzureichende Absiche-
rung des Unternehmens

Finanzierung

 Hoher Bearbeitungs-
aufwand für Banken 

 Unzureichende Ein-
schätzung des Ausfall-
risikos

 Hoher Zeitaufwand bis 
zur Finanzierungs-
entscheidung

Steuerung

 Unzureichender Soll-/ 
Ist-Abgleich

 Keine Steuerungs-
funktion bei Plan-
anpassungen

 Keine Kontrolle/ 
Überwachung geplanter 
Maßnahmen
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Wir haben alle Dinge im Blick.

smartakte Beratung Analyse Absicherung

Finanzierung LiquiditätControlling

Fühlt sich an wie bei 
Freunden – kompetent 

wie Experten

Ihr Unternehmens-
management  mit Ihrer 
Akte – zentral verfügbar

Keine Überraschungen: 
Analysen, die Sie 

weiterbringen

Versicherungen, die 
zu Ihnen und Ihrem 

Unternehmen passen.

Einfach und schnell –
dank klarer Absprachen 

und Regeln

Wissen ist Macht 
und Erfolg. Minimieren 

Sie Ihre Risiken. 

Factoring als weiterer 
Baustein für 

finanzielle Stabilität

smartaxxess
Macht den Unterschied
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Warum ist es so schwer eine Finanzierung zu bekommen?

Ein Kredit oder eine Investition ist für den Finanzierungspartner immer 
ein Risiko, das bewertet werden muss.

 Geschäftsbanken bewerten das Ausfallrisiko in der Regel anhand 
eines Ratings auf Basis von historischen Geschäftszahlen (mind. 2 
Jahresabschlüsse). Bei Gründungen und jungen Unternehmen 
entscheidet eine Art Kreditausschuss.

 Business Angel und Investoren wollen nicht nur sicherstellen, dass sie 
ihren Einsatz wieder bekommen, sondern auch, dass sich dieser 
vervielfacht. 
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Auswahl an Finanzierungsmöglichkeiten

1. Bootstrapping, family & friends
2. Gründungszuschuss
3. Crowdfunding
4. Mikrokredit
5. Bankkredit
6. Förderkredit (KfW und andere)
7. Bürgschaftsbank
8. Kreditplattformen
9. Private Equity & Business Angels
10. Venture Capital
11. Staatliche Beteiligungsgesellschaften
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1. Bootstrapping, family & friends

NachteileVorteile

Private Darlehensvereinbarungen 
bergen Risiken, wenn sie nicht 
sorgfältig ausgearbeitet sind, was 
zu Konflikten führen kann.

Hohe Flexibilität, stärkt das 
Eigenkapital, baut Vertrauen bei 
anderen Investoren auf – Skin in 
the Game.

Finanzierung aus eigenen Mitteln, 
unterstützt von Familie und 
Freunden, als Kredit, 
Wandeldarlehen oder Investition.
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2. Gründungszuschuss

NachteileVorteile

Der Zuschuss liegt im 
Ermessensspielraum der Agentur 
für Arbeit und erfordert einen 
relativ hohe administrativen 
Aufwand.

Nicht rückzahlungspflichtige 
finanzielle Unterstützung reduziert 
das Risiko in der Anfangsphase.

Staatliche Zuschüsse für den 
Übergang von der Arbeitslosigkeit 
in die Selbstständigkeit, meist für 
ALG-1-Bezieher.

Weiterführende Links
https://www.arbeitsagentur.de/arbeitslos-arbeit-finden/arbeitslosengeld/gruendungszuschuss-beantragen



10

3. Crowdfunding

NachteileVorteile

Erfolgreiche Kampagnen erfordern 
erhebliche Marketinganstrengun-
gen; 
das Scheitern einer Kampagne kann 
dem Ruf des Unternehmens 
schaden und weitere 
Finanzierungsoptionen erschweren.

Bietet Zugang zu Kapital, ohne 
traditionelle Investoren oder 
Banken; 
gleichzeitig dient es als 
Marketinginstrument, um 
Aufmerksamkeit und Kunden zu 
gewinnen.

Finanzierung durch eine große 
Anzahl von Menschen über Online-
Plattformen, die kleine Beträge in 
ein Projekt oder Unternehmen 
investieren.

Weiterführende Links
https://www.crowdfunding.de/plattformen/
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4. Mikrokredit

NachteileVorteile

Die Kreditsumme ist beschränkt, 
die Zinsen eher hoch und der 
Rückzahlungstermin eher kurz. 

Schnelle und einfache Finanzierung 
für erste Investitionen oder zur 
Überbrückung kurzfristiger 
Engpässe.

Kleinkredite zwischen 10.000 und 
25.000 EUR, typischerweise für die 
ersten Schritte in die Selbstständig-
keit.

Weiterführende Links
https://www.bmas.de/DE/Arbeit/Arbeitsfoerderung/Foerderung-der-Erwerbstaetigkeit/Mikrokredit/Mikrofinanzinstitute/mikrofinanzinstitute.html
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5. Bankkredit

NachteileVorteile

Junge Unternehmen gelten oft als 
hohes Risiko. 
Sicherheiten oder Bürgen sind 
erforderlich.
Lange Bearbeitungszeiten.

Flexible Kreditkonditionen, die an 
die Bedürfnisse des Unternehmens 
angepasst werden können.

Banken unterscheiden in der Regel 
zwischen Betriebsmittelkrediten 
(kurzfristig) und 
Investitionskrediten (langfristig).
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6. Förderkredit

NachteileVorteile

Der Antragsprozess kann langwierig 
sein und geht immer über die 
„Hausbank“
Banken finden diese Darlehen 
wegen geringer Margen oft 
unattraktiv.

Erleichterter Zugang zu finanziellen 
Mitteln zu günstigen Konditionen, 
besonders für Start-ups mit wenig 
Sicherheiten.

Staatlich geförderte Darlehen von 
Institutionen wie der KfW Bank für 
Start-ups, mit niedrigen Zinsen und 
tilgungsfreien Zeiträumen.
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7. Bürgschaftsbank

NachteileVorteile

Zusätzliche Gebühren und lange 
Bearbeitungszeiten; 
Kreditanträge müssen ggf. von der 
Bank erneut geprüft werden.

Erhöht die Kreditwürdigkeit und 
verbessert die Chancen auf eine 
erfolgreiche Kapitalbeschaffung.

Diese Banken fungieren als Bürgen 
für Kredite von Geschäftsbanken 
und verbessern die Kreditwürdig-
keit kleiner Unternehmen.

Weiterführende Links
https://vdb.ermoeglicher.de/de/
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8. Kreditplattformen

NachteileVorteile

Erfordert bei jungen Unternehmen 
ebenfalls hohe Sicherheiten oder 
Bürgen, was den Zugang 
einschränken kann.

Schneller Zugang zu Kapital, 
kostengünstig durch den Wegfall 
traditioneller Bankstrukturen.

Digitale Plattformen, die 
Kreditnehmer mit Banken 
verbinden, um den Prozess zu 
vereinfachen und zu beschleunigen.
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9. Private Equity, Business Angels

NachteileVorteile

Nicht geeignet für weniger 
skalierbare Geschäftsmodelle. 
Investoren verlangen Transparenz 
und Meilensteinberichte.

Investoren bringen nicht nur 
Kapital, sondern auch Fachwissen 
und Unterstützung.

Investoren stellen Eigenkapital im 
Austausch für Unternehmens-
anteile bereit, insbesondere bei 
skalierbaren Geschäftsmodellen, 
die in das Portfolio passen.

Weiterführende Links
https://www.business-angels.de/mitglieder/mitgliederverzeichnis/
https://encourage-ventures.com/
https://female-investors-network.com/
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10. Venture Capital

NachteileVorteile

Sehr selektiv, bevorzugt werden 
Start-ups mit hohem 
Wachstumspotenzial und 
Renditeerwartung;
ungeeignet für traditionelle 
Geschäftsmodelle.

VC-Investoren bieten Kapital und 
strategische Unterstützung, mit 
Potenzial für erhebliches 
Wachstum.

Spezialisierte Investoren stellen 
Kapital für innovative Start-ups mit 
hohem Wachstumspotenzial zur 
Verfügung.
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11. Staatliche Beteiligungsgesellschaften

NachteileVorteile

Selektive Investitionspolitik, 
Fokus auf Innovation, weniger 
zugänglich für traditionelle 
Geschäftsmodelle,
hohe Anforderungen an das 
Reporting.

Staatlich geförderte Investitionen 
unterstützen Innovation und 
Wachstum in strukturschwachen 
Regionen.

Staatliche VC-Gesellschaften oder 
Fonds, die gemeinsam mit privaten 
VCs in strategisch wichtige Sektoren 
investieren.
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Worauf Du bei der Finanzierung achten solltest.

Er will wachsen! Sie will gründen! Sie wollen skalieren!
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Worauf Du bei der Finanzierung achten solltest.

Wie viel Kapital benötige ich?
Überlege, ob kleinere Beträge, wie beim Bootstrapping oder Mikrokrediten, ausreichend sind – vielleicht im ersten Schritt – oder
ob Du größere Summen benötigst, die Du über Bankdarlehen, Venture Capital oder Private Equity beschaffen kannst.

Welche Risiken bin ich bereit einzugehen?
Jede Finanzierungsoption bringt individuelle Risiken mit sich. Du solltest klären, was geschieht, falls Dir oder Deinem 
Unternehmen etwas zustößt. Wichtig ist zu wissen, wer bei einem Bankdarlehen die Restschuld übernimmt und Deine 
Angehörigen entlastet. Ebenso solltest Du regeln, was mit Deinen Unternehmensanteilen passiert, wenn Du plötzlich ausfällst.

Welche Sicherheiten kann ich bieten?
Bei Bankdarlehen und staatlich geförderten Krediten werden häufig Sicherheiten wie ein Grundbucheintrag verlangt. Überlege, 
welche Vermögenswerte Du dafür zur Verfügung hast.

Wie schnell brauche ich das Kapital?
Einige Optionen wie Mikrokredite oder Crowdfunding bieten schnellen Zugang zu Kapital, während Bankdarlehen, Förderkredite 
oder Venture Capital mehr Zeit für die Entscheidung benötigen.
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Worauf Du bei der Finanzierung achten solltest.

Wie viel Kontrolle möchte ich behalten? 
Bei Finanzierungen wie Venture Capital oder Private Equity gibst Du unter Umständen Kontrolle ab. Frage Dich, wie viel Einfluss Du 
behalten möchtest und ob Du schon an einen Exit denkst. 

Wieviel Zeit und Aufwand kann ich in Controlling und Reporting investieren? 
Banken möchten sicherstellen, dass der Kredit auch zweckmäßig verwendet wird und erwarten regelmäßige Finanzberichte.  
Ebenso erwarten Investoren regelmäßige Quartals- oder Monatsberichte über den finanziellen Status, einschließlich Gewinn- und 
Verlustrechnung, Bilanz und Cashflow-Bericht sowie über zentrale Leistungskennzahlen (KPIs). 

Wie wirkt sich die Finanzierung auf meine Unternehmensführung aus? 
Beim Crowdfunding liegt Dein Fokus darauf, die Versprechen, die Du Deinen Unterstützern gegeben hast, zu erfüllen.
Investoren erwarten, neben einer regelmäßigen Berichterstattung, eine gute Rendite. Dein Schwerpunkt liegt also auf Wachstum 
und Skalierung. Banken erwarten pünktliche Rückzahlungen, was bedeutet, dass Du besonders auf eine gute Liquiditätsplanung 
achten musst.
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Wir bieten alles aus einer Hand!
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Wir bürgen für Dich.

Im smartaxxess-Prozess entwickelst Du Schritt für Schritt 
Dein Geschäftsmodell – basierend auf einer fundierten 
Analyse Deines Kundenpotenzials und Deiner 
persönlichen Stärken, einer umfassenden Risikoanalyse 
sowie einer detaillierten Finanzplanung.

Die anschließende Bewertung gibt Dir Sicherheit und 
Vertrauen in Deine Geschäftsentscheidungen und gibt uns 
die Grundlage, für Deine Kreditanfrage auf unserer 
Plattform zu bürgen. 

Du benötigst keine verwertbaren Sicherheiten. Das 
Bankgespräch entfällt.



24

Deine Idee ist es wert!

Noch Fragen zum Thema

 Planung & Analyse, 
 Optimierung & Bewertung, 
 Absicherung & Sicherheiten,
 Finanzierung & Liquiditätsmanagement,
 Controlling & Steuerung

Gerne melden unter 
www.smartaxxess.com
kontakt@smartaxxess.com



smartaxxess Operation AG

Corneliusstraße 12
80469 München
Telefon +49 89 95 42 89 80
kontakt@smartaxxess.com
www.smartaxxess.com


