
Crowdinvesting und  

Internationalisierung 



Möglichkeiten für Startups durch Crowdfunding 

Crowdfunding (-investing) bietet: 

  

Markting    

Direct Sales 

Netzwerk 

Finanzierung 



1.Geld für die Internationalisierung sammeln 

Bsp: Cringle 



Cringle entwickelt mobile Zahlungslösungen. (FinTech) 

Nutzer können mit den Cringle-Technologien unmittelbar, zuverlässig und sicher 

Geld an jede Handynummer senden, so einfach wie eine SMS.  

Partner: Consorsbank, DKB, Deutsche Vermögensberatung 

bereits 3,5 Millionen Euro über die App versendet 

monatliches Wachstum von über 10 %  





2. Netzwerk und Partner durch CI-

Plattform im Ausland - Bsp: Enio 



2. Netzwerk und Partner durch CI-Plattform im 

Ausland - Bsp: Enio 
 

Das österreichische Startup ENIO betreibt aus Wien ein europaweites 

Ladestellennetzwerk für Elektroautos.  

Crowd-Lösung für das Tanken von Elektroautos: Haus- und Grundstücksbesitzer 

können eine kostengünstige, im Internet vernetzte, Ladestelle an der eigenen 

Hauswand installieren → kooperatives Ladesystem für E-Autos 





3. Aufbau eines 

globalen 

Geschäftsmodelles: 

Marketing und 

Marktvorteile nutzen 

Bsp: TradeMachines    



TradeMachines ist die globale Suchmaschine für gebrauchte Maschinen – vom 

Bagger bis zur Produktionsmaschine.  

Alle 8,6 Sekunden führen wir einen Käufer und Verkäufer zusammen.  

für 30% aller Auktionen in Europa verantwortlich. 





4. Internationale 

Fusionen: Netzwerk als 

USP 

Bsp: Doxter 



 

doxter ist eine Internetplattform, auf der 24 Stunden am Tag online Arzttermine 

gebucht werden können.  

Die Ärzte sorgen dafür, dass freie Terminzeiten auf doxter verfügbar sind.  

Konkurrent zu Arzttermine.de, Arztbuchen24 und HalloDoctor 

Übernahme 2016 durch Doctena, luxemburgischer 

Mitbewerber - heute Marktführer 


